GLOBALIZACION Y DESARROLLO SOSTENIDO?

ROBERTO SAVIO (*)

RESUMEN. la economia mundial se ha trasnacionalizado. Globalizacién y economicis-
mo se presentan como términos sinénimos. El mundo se ha convertido en un mercado
gigantesco que exige nuevas competencias sociales e individuales. Los sujetos navegan
por las autopistas de la informacién, han introducido en sus vidas nuevos comporta-
mientos. El nuevo modelo, a la vez que exige eficiencia y competitividad, no soporta
restricciones ni proteccionismos. Estas y otras reflexiones se llevan a cabo en este tra-
bajo descriptivo y de confrontacién sobre la globalizacién y el desarrollo sostenido.

INTRODUCCION

Cuantos mis significados pueden asociarse
a un simbolo, mis poder tiene. De hecho,
los simbolos viven de la ambivalencia. La
cruz, por ejemplo, servia como sefal de
victoria para los conquistadores y como se-
fial de esperanza para los conquistados.
Esta ambivalencia la situaba por encima de
la lucha mientras que un nico mensaje
claro habria significado que ésta les dividia
en vez de unirles. Lo mismo puede decirse
de la imagen del planeta azul, hoy simbolo
no cuestionado ni por la derecha ni por la
izquierda; ni por conservadores ni por li-
berales. Cualesquiera que sean sus diferen-
cias, a todos les encanta adornarse con
este simbolo de nuestra época. Identificar-
se con €l es proclamar que uno esti al dia,
en sintonia con el mundo, concentrado en
el futuro, preparado de verdad para em-
prender la andadura del nuevo siglo. En esta

imagen convergen las ambiciones opues-
tas de nuestra era. Es enarbolado como
una bandera por tropas de campos enemi-
g0s y su importancia es resultado de esta
pluralidad de significado. La fotografia del
mundo contiene las contradicciones de la
globalizacién. Por eso podria acabar sien-
do un icono comodin.

Nunca hasta finales de los afos sesen-
ta se habia identificado alguien con ella
antes de que lo hiciera el movimiento in-
ternacional a favor del medio ambiente.
Nada resalta en la foto de forma tan clara
como el borde circular que se destaca de la
oscuridad del cosmos. Las nubes, los océa-
nos y las masas de tierra brillan en la pilida
luz; la tierra se presenta ante el observador
como una isla acogedora en un universo
hostil a la vida, conteniendo todos los con-
tinentes, mares y especies vivas. Para el
movimiento a favor del medio ambiente el
mensaje de la foto resultaba obvio: revelaba
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la tierra en su finitud. Ese objeto circular
hacia patente que el coste del progreso in-
dustrial no podria nunca ser trasladado a
ningyn otro lugar, que se estaban levantan-
do lentamente a costa de una amenaza a
todo, dentro de un sistema cerrado. Al fi-
nal, la externalizacién de los costes perte-
necia al campo de lo imposible. En un
mundo finito, donde todo el mundo resul-
taba afectado por los demis, habia una ne-
cesidad urgente de cuidado y atencién
mutua, de pensar mis en las consecuen-
cias de las acciones de uno. Este era el
mensaje holistico y a decir verdad tuvo su
efecto. Desde los dias en los que unas po-
cas minorias lanzaban sus llamadas infla-
madas de presagios, la imagen del planeta
como sistema cerrado ha ido ganando po-
pularidad e incluso reconocimiento en las
leyes internacionales. Las convenciones
sobre el ozono, el clima mundial y la bio-
diversidad corroboran que la percepcion
de los limites biofisicos de la tierra ha con-
seguido la suprema consagracién politica.

Sin embargo, desde hace algiin tiempo,
los ecologistas no gozan del monopolio de
la imagen. En numerosos aeropuertos, en los
pasillos interminables que van de los mostra-
dores de facturacién a la salida, ha podido
verse en estos ultimos afios un anuncio ilu-
minado que sorprendentemente expresa
una visién diferente de la globalizacién.
Muestra el planeta azul acercindose al ob-
servador desde un fondo azul y negro con
un texto lacénico: «Mastercard. El mundo
en sus manos- Se les dice a los apresura-
dos viajeros que vuelen donde vuelen a lo
largo y ancho del mundo, pueden contar
con los servicios de su tarjeta e introducir-
se en una red global de crédito y débito. El
imperio de la tarjeta de crédito se extiende
mis allid de todas las fronteras con su po-
der para comprar en cualquier lugar y car-
gar el importe en tiempo real y sus
transferencias monetarias aseguran siem-
pre la provisién monetaria al viajero. En
ésta y en muchas otras variantes, la imagen
del planeta desde los afios ochenta se ha
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convertido en emblema de los negocios
transnacionales; casi ninguna empresa de
telecomunicaciones o de turismo —por no
hablar de la industria de los medios— pare-
ce capaz de arreglirselas sin ella.

Esto ha resultado posible porque la ima-
gen también contiene un mensaje bastante
diferente. En su accién de separarse de un
cosmos negro como boca de lobo, la esfera
terrestre resalta como un 4rea unificada cuya
continua realidad fisica hace que las fronteras
entre naciones y politicas desaparezcan; de
ahi el mensaje visual de que lo que cuenta
quizi sea los limites de la tierra, pero no des-
de luego las fronteras politicas. S6lo se ven los
océanos, los continentes y las islas, pero ni
sombra de naciones, culturas o estados.

En la imagen del globo las distancias
estin medidas exclusivamente en unidades
geogrificas de millas o kilémetros, no en
unidades sociales de similitudes y diferen-
cias. Las fotografias desde satélite parecen
normalmente mapas renaturalizados, que
parecen confirmar el viejo postulado carto-
grifico segin el cual los lugares no son
mis que intersecciones de lineas de longi-
tud y latitud. En pronunciado contraste con
los globos del siglo X%, en los que las fron-
teras politicas aparecen claramente delinea-
das y es frecuente que los distintos territorios
se representen en colores diferentes, cual-
quier realidad social se reduce aqui a morfo-
logia. 1a tierra se representa en forma de 4rea
homogénea que no ofrece resistencia alguna
al trinsito, o solamente la resistencia causada
por los rasgos geogrificos y no por las co-
munidades humanas y sus leyes, costumbres
o prop6sitos. Cada punto del hemisferio que
se vuelve hacia el observador puede ser
contemplado en el mismo instante y este
acceso simultineo de la mirada humana
también da la impresién de posibilidad de
acceso al suelo sin ningan obsticulo. La
imagen del planeta ofrece un mundo para
moverse sin restricciones, promete el acce-
so en cualquier direccién y parece no pre-
sentar ningin obsticulo al expansionismo
mis que el de los propios limites del globo.



Abierto, continuo y controlable; también
subyace un mensaje de tipo imperial en las
fotografias de la tierra.

La imagen simboliza limitacién en tér-
minos fisicos y expansién en términos politi-
cos. Poco puede extranar pues que pueda
servir de estandarte a la vez tanto para los
grupos defensores del medio ambiente
como para las companias transnacionales.
Se ha convertido en simbolo de nuestros
tiempos para todos los puntos de vista
opuestos alrededor de todo el mundo ya
que representa ambas caras del conflicto
basico de nuestra era. Por una parte, los li-
mites ecolégicos de la tierra aparecen més
patentes que nunca, por otra parte, la dina-
mica de la globalizacién econémica lucha
por la eliminacién de toda frontera asociada
a un espacio politico o cultural (Altaver y
Mahnkopf, 1996). Las dos ideas de la globa-
lizacién —limitacién y expansién— han adqui-
rido una forma mas nitida a lo largo de las
tres Gltimas décadas y pelean tanto en el te-
rreno de la teoria como en el de la politica.
Los resultados de esta contienda serdn los
que decidan la forma del nuevo siglo.

EL SURGIMIENTO DE LA ECONOMIA
TRANSNACIONAL

Desde mediados de los afos setenta, cuando
el sistema Bretton Wood de tipo de cambio
fijo dio lugar a paridades flotantes determi-
nadas por el mercado, la economia mundial
ha presenciado el colapso de las fronteras
dentro de un proceso que empezé lenta-
mente, pero que se ha acelerado de forma
gradual. Por supuesto, la biisqueda de mate-
rias primas y mercados habia venido empujan-
do durante siglos a las empresas capitalistas
fuera de sus fronteras nacionales, pero sélo en
las Gltimas décadas se ha creado un orden
internacional que trabaja de forma progra-
mitica por una economia transnacional de
fronteras abiertas.

Mientras los ocho primeros GATT des-
de la guerra fueron desarticulando cada
vez mis obsticulos de tipo arancelario al

intercambio de bienes en linea con el ideal
tradicional del mercado libre, el dltimo de
ellos, 1a Ronda de Uruguay, junto con la re-
cién formada Organizacién Mundial del Co-
mercio, han establecido los fundamentos
legales para los movimientos de bienes, ser-
vicios, inversién y capital monetario no regu-
lados de forma politica de 4mbito mundial.
La Ronda de Uruguay, acabada en 1993,
amplié el circulo de materias primas de li-
bre comercializacién y también desregula-
1iz6 los productos de software, tales como
contratos de planificacién, de copyright,
de patentes y de seguros. Los controles del
movimiento de capital han sido eliminados
paulatinamente durante los dltimos 20
afios, facilitando las corrientes de flujo fi-
nanciero de entrada y salida, empezando
por Estados Unidos y Alemania, siguiendo
a mitad de los afios ochenta por Japén vy fi-
nalizando por los paises del sur. Con el
prop6sito de hacer sentirse mas cémodos a
los inversores en cualquier parte, la OMC
(y la OCDE con su acuerdo multilateral de
inversién parado de forma provisional)
han impuesto a cada estado la obligacion
de acordar al menos los mismos derechos
tanto para los inversores nacionales como
para los extranjeros.

Todas estas iniciativas funcionan con
una energia de caricter utépico. Esto se
manifiesta en las cada vez mis frecuentes
declaraciones de intencién de crear un
~campo de juego allanado, un terreno glo-
bal para la competicién econdmica en el
que sélo cuente la eficiencia, sin trabas ni
distorsiones causadas por ninguna tradi-
cién ni estructura de caricter local. A todos
los jugadores econémicos se les supone el
derecho —en cualquier sitio y en cualquier
momento— de ofrecer productos y adquirir
lo que quieran. Hasta ahora, este juego li-
bre del mercado se ha visto estorbado por
la mareante diversidad de érdenes sociales
y juridicas de todo el mundo, que son pro-
ducto del bagaje histérico y la estructura
social de cada pais. La meta ahora, por lo
tanto, es arrancar las actividades econémicas
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de su subordinacién a las condiciones loca-
les o nacionales y supeditarlas a las mismas
reglas (si se establece alguna) en todas las
partes del mundo. No deberia existir ningin
bloqueo, debilitamiento o interferencia con
las fuerzas del mercado, porque eso lleva a
una pérdida de eficiencia y a un bienestar
por debajo de lo éptimo. Este modelo ut6-
pico de globalizacién econémica también
caracteriza a la tierra como un 4rea homo-
génea susceptible de ser atravesada libre-
mente por bienes y capital en circulacion.
Se supone que sélo la oferta y la demanda
y en ningin caso las prioridades politicas
acelerarin o ralentizardn estos flujos orien-
tindolos hacia la direccién adecuada. El
mundo se concibe como un Gnico mercado
gigantesco, en el que los factores de produc-
cién son comprados al precio minimo
(-provisién globals) y los articulos son ven-
didos al precio mis alto obtenible («marke-
ting globals). Al igual que en las fotos del
planeta por satélite, ni los estados ni sus le-
yes desempefian ningtn papel; los sitios
en los que la gente vive son reducidos a
simples lugares de actividad econémica. Y
sin embargo, en todas partes, las socieda-
des se muestran lentas y reticentes ante el
continuo bombardeo de las soflamas celes-
tiales neoliberales. Los globalizadores en-
tonces, tienen la onerosa tarea de dar
realidad de base al modelo ideal; su misién
es la de superar de forma incansable los
obsticulos al libre movimiento de produc-
tos y hacer asi del mundo un lugar accesi-
ble en su globalidad. Ese es precisamente
el programa de régimen econémico multi-
lateral de la OMC.

En las dltimas décadas, por supuesto,
se ha creado una infraestructura material
para la integracién transnacional. Sin la red
global de telefonia bisica, los cables de fi-
bra éptica, los canales de microondas, las
estaciones de retransmisién y los satélites
de comunicacién, no existiria un mundo
de fronteras abiertas, o al menos no
como una rutina del dia a dia. Porque los
flujos electrénicos de datos —que pueden
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convertirse en 6rdenes e informacién, so-
nidos e imigenes—, devoran kilémetros a
la simple presién de una tecla o el click de
un ratén. La distancia geogrifica deja de
tener importancia y ya que los costes de
transmisién y tratamiento de datos han
descendido bruscamente, la interaccién
global se ha convertido en el pan nuestro
de cada dia de las clases medias orientadas
hacia la globalizacién. Por tanto, los impul-
sos electrénicos se traducen en lo que la
vista externa del planeta ya habia sugerido:
la unidad de espacio y tiempo de cualquier
accién en el mundo. En principio, todos
los acontecimientos pueden ser relaciona-
dos entre si en tiempo real en todas partes
de la tierra. Mientras que la imagen del
globo entranaba la ausencia de fronteras
en forma de experiencia visual, la red elec-
trénica la convierte en una experiencia de
comunicaciones (y el transporte aéreo en
una experiencia de viaje). Este constante y
voluminoso flujo de bits de informacién
que viaja a la velocidad de la luz alrededor
del globo consigue la supresién de la dis-
tancia al igual que la compresion del tiem-
po; el espacio electrénico da lugar a un
globo compacto en espacio y tiempo (Alta-
ver y Mahnkopf, 1996).

Las autopistas de la informacién po-
drian compararse con las redes ferrovia-
rias: la red digital es al surgimiento de la
economia global lo que la red ferroviaria
fue en el siglo xix al surgimiento de la eco-
nomia nacional (Lash y Urry, 1994). Al
igual que la infraestructura ferroviaria se
convirtié en la espina dorsal de la econo-
mia nacional (ya que la caida de los costes
de transporte permiti6 a los mercados re-
gionales fusionarse en un Gnico mercado
nacional), la infraestructura digital es la es-
pina dorsal de la economia global, porque
la caida de los costes de transmisién per-
mite a los mercados nacionales fusionarse
en un tnico mercado global.

La distancia, por supuesto, no se frac-
ciona de la misma forma en todo el mun-
do. Esto tiene como resultado una nueva



jerarquia espacial: las «ciudades globales-
ocupan el vértice de la pirdmide, unidas
estrechamente més alla de las fronteras por
enlaces de alta velocidad por tierra o aire y
por cables de fibra 6ptica, mientras que en
la base regiones enteras, o incluso conti-
nentes —Africa o Asia central, por ejemplo—
constituyen «agujeros negros» en el univer-
so de la informacion (Castells, 1997), no
conectados unos a otros en ningiin grado
significativo.

En un examen mis pormenorizado,
las redes de interacci6n transnacional rara-
mente asumen configuraciones que se ex-
tienden alrededor del planeta entero; no
son globales, sino transnacionales, pues
conectan solamente segmentos cambiantes
de la tierra. Estin desprovistas de territorio
en vez de globalizadas. Al contrario que en
anteriores tipos de internacionalizacion,
éste es en particular el caso de las formas
econdmicas caracteristicas de la era global,
cadenas de formacién de valor extendidas
geogrificamente y mercados financieros
globales. Basindose en una infraestructura
de trifico electrénico y fisico, las empresas
estin ahora en disposicién de dividir su
proceso de creacién de valor y situar de-
partamentos individuales en 4reas del
mundo que ofrezcan las condiciones sala-
riales, de capacidades o de mercado mis
ventajosas. Por lo tanto, tomando un pro-
ducto al azar, las primeras_etapas pueden
tener lugar en Rusia, el tratamiento poste-
rior en Malasia, la comercializacién en
Hong Kong, la investigacién en Suiza y el
disefio en Inglaterra. En vez de la fabrica
tradicional en la que los productos se fabri-
caban casi siempre de principio a fin, una
red de lugares parciales posibilita que se
consiga un aumento de eficiencia nunca
antes conocido. El caso prototipo del co-
lapso de fronteras, sin embargo, lo propor-
cionan las operaciones de los mercados
financieros. Las acciones, préstamos y mer-
cados monetarios hace mucho tiempo que
se olvidaron del «papel- y se digitalizaron;
los propietarios pueden conectarse con la

sola presién de una tecla, sin importar las
fronteras o la distancia geogrifica. No es
accidental que el mercado globalizado sea
el que trata en mayor medida con el me-
nos fisico de los productos: el dinero. De-
pendiendo tnicamente de un impulso
electrénico puede moverse con la suavidad
de un dngel en tiempo real a cualquier parte
dentro de un espacio homogéneo. Parece
ser que la idea de la caida de las fronteras se
traduce mejor en una realidad cuando tiene
lugar en lo incorpéreo del ciberespacio.

LA REDUCCION DEL USO DE RECURSOS
POR PARTE DE LA GLOBALIZACION
ECONOMICA

Para los protagonistas de la globalizacién
econémica no hay nada méis hiriente que
las dreas econémicas cerradas. Las restric-
ciones a la importacién y las regulaciones
de las exportaciones, los estindares de los
productos y la legislacién social, el consejo
para la inversién y las leyes de reparto de
beneficios —resumiendo, las provisiones
politicas de cualquier tipo que establezcan
una diferencia entre el sistema econémico
de un pais y el de los otros— se perciben
como obsticulos al libre movimiento de
los factores de produccién.

Por lo tanto, buscan socavar y romper
paulatinamente los «contenedores. de los
mercados nacionales definidos por los es-
tados y reemplazarlos por un terreno trans-
nacional en el que los actores econémicos
ya no resulten estorbados por reglas espe-
ciales y normativas en su desarrollo de la
dindmica de la competitividad. Los regime-
nes econdmicos multinacionales -bien
adaptados de forma continental como
ASEAN (Asociacién de Naciones Asidticas
del Sureste), TLC o UE, o de forma global
como GATT y OMC- convergen en la cons-
truccién de dreas competitivas homogéneas
que se extienden mis alld de las naciones.

La promesa mantenida por estas ini-
ciativas es la de un mundo que consigue
lo miximo de sus limitados medios. Debe
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encontrarse una forma de satisfacer a la cre-
ciente poblacién mundial, que tiene cada
vez mis exigencias y los amigos de la glo-
balizacion derivan su tarea de este reto ~en
efecto, su misién— al sometimiento de los
aparatos de la economia mundial a un tra-
tamiento destinado al aumento de la efi-
ciencia. El'fin de la liberalizacién del
mercado es asegurar, a través del poder se-
lectivo de la competitividad, que el capital, el
trabajo, la inteligencia e incluso los recursos
naturales son explotados de la manera mis
eficaz. Solamente sobre la renovacién cons-
tante de este tratamiento, afirman los globa-
lizadores, pueden sentarse las bases de la
riqueza de las naciones. Es cierto que las em-
presas no actian movidas por motivos al-
truistas, sino que simplemente sacan ventaja
de las oportunidades para obtener benefi-
cios y triunfos competitivos; sin embargo,
se espera que [a «mano invisible. del mer-
cado produzca al final una mayor prospe-
ridad para todos, incluso a nivel mundial.
Debe pues establecerse una dinimica que
exponga cada zona protegida de baja pro-
ductividad al viento vigorizante de la com-
petitividad internacional.

Los objetivos principales de esta estra-
tegia son los complejos econdmicos lidera-
dos por el estado de la antigua Unién
Soviética y muchos paises del sur. De he-
cho, el proteccionismo externo y la escle-
rosis interna van a menudo de la mano,
pues las estructuras paraliticas surgen mas
ficilmente alli donde elites de poder pue-
den utilizar la posesién del estado para
apropiarse de la riqueza de un pais. Aisla-
dos de la competitividad, ya sea interna o
externa, la elite del poder puede permitirse
el aprovechamiento del capital y otros re-
cursos en operaciones a corto plazo que
produzcan un miximo beneficio, gran par-
te del cual se almacena a escondidas en
cuentas de bancos extranjeros.

Junto al monopolio estatal de la activi-
dad econ6mica, la presién de los trabajado-
res y la falta de abastecimiento destinado al
consumo, es particularmente la explotacién
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descontrolada de los recursos naturales lo
que lleva a una rdpida recogida de benefi-
cios. El crecimiento se convierte pronto en
sinénimo de la extraccién extensiva de los
recursos naturales: petréleo en la Unidn
Soviética, Nigeria o México, carbén en la
India y China, madera en Costa de Marfil e
Indonesia, o minerales en el Zaire. Por su-
puesto, no es casualidad que el uso de los
recursos en los antiguos paises comunis-
fas fuera mucho mis alto que el de los
paises occidentales, puesto que los teso-
ros de la naturaleza se contemplaban
como medios sin coste (ya que eran pro-
piedad del estado) de alimentar el desa-
rrollo industrial, mis concretamente al
dirigirse las presiones del crecimiento al
aumento extensivo, en vez de intensivo,
de la produccion.

La apertura de las economias osifica-
das por la burocracia hacia la competitivi-
dad fue en provecho sobre todo de la
eficiencia de los recursos. Casi tan pronto
como se derrumbé el muro de las restric-
ciones y los subsidios los nuevos provee-
dores de fuera aparecieron en escena y
pusieron en cuestidn la vieja economia de-
rrochadora. La globalizacién arrasa por
completo las fortalezas de la mala-adminis-
tracion y en casos asi disminuye el uso de
los recursos naturales por medio de la im-
posicién de la racionalidad econémica.

Este efecto en la eficiencia no opera
sélo por medio de la entrada extensiva en
el mercado. El comercio y la inversién tam-
bién aumentan el acceso a las tecnologias
que, en comparacién con las nacionales,
conlleva a menudo un incremento de la
eficiencia. Esto es especialmente aplicable
al caso de la mineria, la energia, el trans-
porte y la industria. Los ejemplos van des-
de el aumento de la exportacién de coches
japoneses mas econémicos por parte de
Estados Unidos, pasando por la introduc-
cién de nueva tecnologia de tipo energéti-
co en Pakistin, al ahorro de material y
energia que llegé con los nuevos altos hor-
nos a la industria metalirgica de Brasil.



Hay pruebas fehacientes de que las econo-
mias nacionales aperturistas despliegan
tecnologias mis eficientes concernientes a
los recursos que anteriormente, sélo por-
que tienen mMayor acceso a la inversién tec-
nolégica mis moderna, y normalmente,
mis eficaz. Ademis, las compaiiias trans-
nacionales tienden a normalizar las tecno-
logias entre los paises a un nivel mads alto,
en lugar de exponerse a todo tipo de cos-
tes de coordinacién. La conexion no es en
absoluto necesaria, por supuesto, pero si
probable y podria decirse que las reglas de
inversién mis flexibles favorecen en gene-
ral la incorporacién a una trayectoria tec-
nolégica de caricter mis alto (Johnstone,
1997). El efecto de la eficacia de los merca-
dos aperturistas no s6lo se hace visible por
el lado de la transferencia de tecnologia de
suministro, sino también por el de la de-
manda: la exportacién de articulos proce-
dentes de los paises en proceso de ripido
desarrollo a las regiones posindustriales
del norte tiene que aguantar el test de las
preferencias de los consumidores en el
norte y dado que la demanda del mercado
alli presenta una mayor concienciacién por
el medio ambiente, las estructuras de pro-
duccién del pais exportador pueden tener
que adaptarse a esos estindares.

La justificacién de la globalizacién
econémica entonces se supone recae en el
establecimiento de un imperio eficaz en tér-
minos econémicos y en que este efecto se
extiende a menudo a la utilizacién de la
energia y las materias primas (OCDE, 1998).
Esto se entiende como un crecimiento de la
racionalidad microeconémica, como una lu-
cha por explotar los factores de produccién
de forma éptima en todas partes. Por su-
puesto, los promotores de la globalizacién
han de quitar importancia al hecho de que
esto puede ir igualmente acompafiado de
un declive en «macrorracionalidad« tanto
en lo que concierne a las relaciones socio-
politicas como al medio ambiente.

La racionalizacién del mercado puede
disminuir el uso de ciertos recursos —o sea,

la entrada por unidad de salida—, pero el
uso total de los recursos crecerd no obstan-
te, si el volumen de la actividad econémica
se expande. Los efectos del crecimiento
pueden devorr ficilmente a los de la efi-
ciencia. De hecho, hasta este momento de
la sociedad industrial, el aumento de la efi-
ciencia se ha convertido de forma bastante
consecuente en nuevas formas de expan-
sion. Este es, desde el punto de vista ecolé-
gico, el talén de Aquiles de la globalizacion.

LA ACELERACION Y EXPANSION DEL
USO DE RECURSOS POR PARTE DE
LA GLOBALIZACION ECONOMICA

Durante estos dltimos anos, la globaliza-
cion ha sido aclamada como representante
de una nueva era para la humanidad. Sin
embargo sus metas son bastante conven-
cionales: sirve en su propia admisién para
impulsar el crecimiento econémico mun-
dial y esto implica —-bajo condiciones histé-
ricas que han cambiado— viejas estrategias
como el desarrollo intensivo y el creci-
miento basado en la expansién. Por una
parte, estid la cambiante distribucién de la
cadena de creacién de valor a lo largo de
lejanas regiones del mundo, lo que permi-
te a las empresas —en lo que se refiere a la
eleccién del mejor lugar para cada etapa
de produccién— disfrutar de la racionaliza-
cién completa de beneficios que antes no
estaban disponibles. La creciente digitali-
zacién de los procesos econémicos ha
creado también un nuevo alcance en el au-
mento de la productividad; por ejemplo,
por medio de la automatizacién flexible de
la manufactura, las técnicas de simulacién
en investigacion o la perfecta coordinacién
logistica entre las redes de cooperacién. Con
la reestructuracién de grandes partes de la
economia mundial ha sido posible forzar un
mayor crecimiento a partir de una ya antigua
competitividad de produccién de los merca-
dos de la OCDE que estaban ya saturados en
gran medida a finales de los arios setenta. Por
otra parte, el crecimiento se ha producido
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gracias a la expansi6n y en particular, gra-
cias a la bisqueda de nuevos mercados en
el extranjero. Muchas empresas que no ha-
brian podido progresar tanto en mercados
locales decidieron probar la demanda en
otros mercados de la OCDE y en paises en
vias de ripido crecimiento. La combina-
cién que resulta de estas dos estrategias
puede verse en el hecho de que la econo-
mia mundial va camino de duplicarse en el
periodo comprendido entre 1975 y 2000.
Incluso si el crecimiento de todos los PNB
no implica una subida paralela de la co-
rriente de recursos, no hay duda de que la
biosfera sufre una presién incluso mayor
proveniente de la antroposfera.

LA INVERSION EXTRANJERA DIRECTA
Y EL EFECTO DE LA EXPANSION

El horizonte utépico de la globalizacién
estid constituido por un mundo penetrable
y sin fronteras en el que los bienes y el ca-
pital pueden moverse libremente. Mientras
que los numerosos acuerdos de los GATT
extendieron el intercambio de bienes du-
rante décadas, la mayor eliminacién de
fronteras nacionales ha afectado en los l-
timos 15 afios principalmente a la movili-
dad de capital privado. Entre 1980 y 1996
el intercambio de bienes entre distintos
paises aument6 en una media anual de un
4,7 %, pero la inversi6n extranjera subi6 en
un 8,8% anual, los créditos bancarios inter-
nacionales en un 10% y el comercio en tér-
minos monetarios y de valores en un 25%
(Economist, 1997a). Si se contempla la dis-
tribucién geogrifica de estos flujos se hace
patente que la mejor parte del trifico de
capital permanece como antes en la triada
Estados Unidos-UE-Japén, las transferen-
cias de capital privado se han disparado
principalmente en los diez «mercados
emergentes- del este de Asia y Sudamérica.
Subieron de los 44.000 millones de ddlares
anuales a principios de los afos noventa a
244.000 millones de délares en 1996, antes
de establecerse en los 170.000 millones de
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délares después de la crisis financiera de
Asia de 1997 (French 1988: 7). Una subca-
tegoria importante —representando la mi-
tad en el caso de la manufactura, mis de un
tercio en el de los servicios y el 20% en el
sector primario— ha sido la inversion extran-
jera para la compra de empresas ya existen-
tes o el establecimiento de otras nuevas. Para
la empresa inversora, lo importante ha sido
tomar el control de una mayor extraccién
de recursos naturales, construir una plata-
forma dentro de una cadena de produccién
transnacional o conseguir el acceso a los mer-
cados de exportacién. Para el estado anfitrién,
por otro lado, el objetivo ha sido atraer capi-
tal inversor y saber cémo, atendiendo a un
ferviente deseo de despegar econémica-
mente y ponerse a la altura de los paises ri-
cos en algiin momento futuro.

Con la emigracion del capital inversor
de los paises de la OCDE, el modelo fosil
de desarrollo se ha extendido a los pafses
recién industrializados e incluso mis alla
de éstos. Ya sea cuestién de fibricas en
China, plantas quimicas en México o agri-
cultura industrial en Filipinas, los paises
del sur estdn entrando en forma de ancho
frente en una etapa f6sil de desarrollo eco-
némico basada en los recursos intensivos.
Ese fatidico estilo de economia que se con-
solid6 en Europa a finales del siglo xix,
que descansaba en gran medida en la
transformacién de valores naturales no pa-
gados en valores de producto, se estd aho-
ra extendiendo a mis partes del mundo
siguiendo la estela de la inversién extranje-
ra. Es cierto que una gran parte de este de-
sarrollo estd siendo conducido por capital
acumulado a nivel local, pero la gigantesca
afluencia de inversién extranjera ha acen-
tuado y acelerado la expansién de econo-
mias ladronas, hablando en términos
medioambientales. En todas partes prevale-
ce un mimetismo socioindustrial, una imita-
cién de los modos de produccion y consumo
que, desde la perspectiva de la crisis de la na-
turaleza, puede contemplarse como obsole-
ta. Dentro del camino convencional del



desarrollo, el crecimiento monetario siem-
pre va asociado al material; s6lo se da una
cierta discrepancia entre ambos durante la
transicién a una economia posindustrial.
Las metas favorecidas por la inversién son
precisamente la extraccién de materias pri-
mas o energia y la infraestructura para los
transportes, que empujan cada vez mis al
uso de los recursos naturales. Incluso aun-
que la entrada por unidad de salida sea
més baja que en una etapa correspondien-
te de desarrollo en los paises ricos, el volu-
men absoluto del flujo de recursos ha ido
en prodigioso ascenso.

La eliminacién de obsticulos naciona-
les a la actividad inversora permanece en
una cada vez mis tensa relacién con las li-
mitaciones biofisicas de la tierra. Por tanto,
los paises envueltos en un rdpido proceso
de industrializacién registraron una abrup-
ta subida de sus emisiones de CO? (entre el
20% y el 40% en el periodo 1990-95), mien-
tras que los paises industrializados —en un ni-
vel mis alto, por supuesto— incrementaron
las suyas sélo ligeramente (Brown et al.
1998: 58). En general, el uso de combustible
fésil se doblard en China y el este de Asia
entre 1990 y 2005, hasta alcanzar un volu-
men casi comparable con el de los Estados
Unidos (WRI 1998: 121). El coche puede
servir de ilustracién a este respecto. En Co-
rea del Sur (antes del comienzo de la cri-
sis), el indice de coches en propiedad se
incrementaba en un 20% anual (Carley y
Spapens, 1998: 35). En las calles de la In-
dia, el Gnico coche que podia verse era la
limusina del venerable anciano embajador,
un auténtico «traga-combustible», por su-
puesto, pero en nimero muy limitado y
por tanto, que arrojaba mucho menos gas
que la enorme flota de vehiculos mis efi-
cientes producidos por las nueve empresas
que ahora operan alli. Por tanto, en paises
en los que el transporte ha sido hasta aho-
ra principalmente cuestién del uso de bici-
cletas y servicios publicos, el desarrollo
mayor de sus sistemas ecologistas resultari
bloqueado y reemplazado por una estructura

dependiente de un alto consumo de com-
bustible. Esto esti del todo de acuerdo con
la 16gica de la expansion del f6sil que el
Banco Mundial, después de toda su verbo-
rrea sobre «desarrollo sostenible-, sittia dos
tercios de su gasto en el sector de la ener-
gia para la movilizacién de las fuentes de
energia fésil (Wysham, 1997).

Otro simbolo que generalmente se in-
terpreta como propio del estilo de vida
moderno, el BigMac, puede servir de ejem-
plo de la creciente presién ejercida sobre
los recursos bioldgicos. En poco mis de
cinco afios, entre 1990 y 1996, el nimero
de restaurantes McDonald’s en Asia y Lati-
noamérica se cuadriplicé (PDNU 1998: 56),
suponiendo un consumo triple de carne
con respecto al de los dltimos 25 afos. Esta
tendencia implica el uso de mis y mas
agua, cereales y tierras de pasto para el ga-
nado, asi que no es nada sorprendente que
s6lo en los afios ochenta los paises del su-
reste y del sur de Asia perdieran entre un
10% y un 30% de sus zonas forestales
(Brown et al. 1998). Los incendios de estas
zonas en Indonesia, cuya densa nube de
humo cubri6 la mitad del sureste de Asia
en 1997-98, tuvo su origen en el despeje
masivo de terrenos forestales y fue inter-
pretado como un aviso del poder destruc-
tivo del milagro econémico asiitico.

LA DESREGULACION Y EL EFECTO
COMPETITIVO

La creacién de un terreno global competi-
tivo requiere un esfuerzo no sélo de ex-
pansién cuantitativa sino también de
reestructuracién cualitativa. Junto a la ex-
tensién geografica de la economia transna-
cional, su reordenacién interna ha hecho
aparicién en la agenda, pues son indispen-
sables reglas nuevas de competitividad
econémica si lo que se pretende es un es-
pacio homogéneo que ya no se vea pro-
fundamente afectado por las idiosincrasias
econ6émicas. No existe otra salida para los
futuros globalizadores que la de desmontar
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los aparatos reguladores nacionales que
han abarcado previamente la actividad
econdémica. Estos aparatos, que suelen
normalmente reflejar la experiencia histori-
ca de un pais asi como el conjunto de sus
intereses e ideales politicos, combinan la
légica econémica con otras prioridades so-
ciales tanto en compromisos perecederos
como en instituciones construidas para
permanecer. En una etapa posterior del
proceso secular, que Karl Polanyi llamé
«desincrustacién-, la dinimica de la globali-
zacion econémica pretende liberar las rela-
ciones mercantiles desde la red de normas y
estindares nacionales y supeditarlas a la ley
de la competitividad mundial. Cualquier
cosa que cubran estas normas —condiciones
laborales, planificacién regional o politica
medioambiental- no es bueno ni malo,
sino que se contempla como una obstruc-
cién a la entrada en el terreno de la com-
peticién global. Desde esta perspectiva, las
normas pueden ser aceptables a nivel glo-
bal, si bien la cuestién no resulta realmente
aplicable, por supuesto, en ausencia de
una autoridad politica. La desregularizacién
se convierte as{ en un término comodin pues
intenta desarrollar la competitividad global
por medio de la disolucién de los vinculos
entre los actores sociales y un lugar o una
comunidad en particular.

Como cualquier otra regulacién eco-
némica en nombre del interés publico, la
proteccién del medio ambiente también
estd siendo afectada por la presién en mu-
chos paises. Como el nimero de actores
econdémicos del mercado global continda
creciendo, también crece la competitividad
entre los mismos -razén por la cual todos
los gobiernos tienden a otorgar un valor
mis alto a la fuerza competitiva~ en detri-
mento de la proteccién del medio ambien-
te o de los recursos naturales. Las nuevas
reglas ecoldgicas, frecuentemente impues-
tas por la opinién piblica democritica des-
pués de afios de lucha y controversia, son
percibidas por las empresas como obsticu-
los a la competitividad y en muchos casos,

68

fuertemente rechazadas. Al prevalecer los
intereses competitivos sobre los proteccio-
nistas, se hace muchas veces mas dificil
frenar la deforestacién en Canadi o la ex-
plotacién incontrolada de minerales en Fi-
lipinas, parar la construccion de autopistas
en Alemania, implantar impuestos ecoldgi-
cos en la Unién Europea o mantener los
estindares de los productos ecolégicos en
Suecia. Sin embargo, aunque los gobiernos
muestran a menudo una gran determina-
cién por mantener su pais como un lugar
atractivo para el capital libre, sin duda re-
sulta una exageracién hablar de «carrera
hacia el fin- en materia de estindares me-
dioambientales (Esty y Gerardin, 1998). A
veces los intereses proteccionistas son de-
masiado fuertes o los factores medioam-
bientales no son tan relevantes en una
decisién que se va a tomar sobre un lugar
determinado. Serfa més preciso decir que
la regulacién medioambiental ha tendido a
adquirir «una rutina» como resultado del in-
cremento de la competitividad (Zarsky,
1997). Ciertamente, la integracién del mer-
cado mundial ha hecho converger a mu-
chos sistemas reguladores nacionales hasta
cierto punto, pero ha venido ocurriendo de
forma demasiado lenta y a un nivel demasia-
do bajo. En muchos paises el proceso de
globalizacién econémica ha bloqueado cual-
quier progreso real de politica nacional so-
bre medio ambiente. Sin lugar a dudas, la
ambicién por hacer uniformes las condicio-
nes de competitividad en todo el mundo -es-
pecialmente en el caso del comercio
transfronterizo- choca con el derecho indi-
vidual de cada pais a dar forma a los pro-
cesos econémicos.

Ahora que los impuestos arancelarios
sobre bienes industriales han sido desarti-
culados en distintas rondas GATT, ;deberia
permitirse a las razones promedio ambien-
te situar ciertas categorias de importacién
en posicién de desventaja?

Esta cuestidn ha sido largamente dis-
cutida desde la ronda de Uruguay y conti-
nda fomentando la controversia en la OMC



y la OCDE en lo que concierne a la desre-
gularizacidn y los intereses proteccionistas.
Bajo las reglas comerciales actuales, los es-
tados estdn autorizados a sentar estindares
de salud y medio ambiente de forma indi-
vidual siempre y cuando los mismos tipos
de bienes estén sujetos a la misma regula-
cién independientemente de si son de impor-
tacién o de produccién local. Por supuesto,
esto es sélo aplicable a la composicién de un
producto: un gobierno puede decidir, por
ejemplo, aplicar un impuesto especial so-
bre los vehiculos que superen cierta poten-
cia. En este punto, parece que el principio
de soberania nacional contradice Unica-
mente al de la circulacién no regulada de
bienes. Lo que si estd prohibido en el co-
mercio internacional, sin embargo, es la
discriminacién de bienes cuyo proceso de
produccién no esté conforme con ciertos
estindares medioambientales. Los produc-
tos quimicos que se usan en la produccién
de una prenda de vestir, si los productos
de madera provienen de ireas de devasta-
cién forestal o si se han utilizado métodos
de ingenieria genética para producir una
planta determinada, son cuestiones sobre
las que un gobierno no puede expresar
una preferencia colectiva bajo las reglas de
la OMC. Asi, en el conocido asunto del
atiin, la prohibicién de la pesca de delfines
no pudo ser mantenida por las reglas del
TLC y una de las actuales disputas entre
Estados Unidos y la Uni6n Europea versa
sobre el derecho de los gobiernos a man-
tener fuera de sus mercados la carne pro-
cedente de ganado criado con hormonas.
Ademads, puesto que los estindares de la
produccién local también se cuestionan
cuando los importadores pueden obtener
ventaja competitiva mediante la externali-
zacién de los costes medioambientales, los
estados pierden poder para insistir sobre la
necesidad de que los procesos de produc-
cién dentro de su pais sean sostenibles con
respecto al medio ambiente. Los intereses
de la desregularizacién anulan a los intere-
ses proteccionistas. Por medio del efecto

competitivo del libre comercio incluso la
mas ligera correccién destinada a conse-
guir una economia sostenible es paralizada
inmediatamente.

Todos los esfuerzos destinados a la
desregularizacién pretenden también lim-
piar la economia de influencias externas,
asegurando de esta forma la explotacion
optima de los factores de produccidn. Los
consumidores son los mis beneficiados,
puesto que las operaciones de desregulari-
zacién promueven un suministro mis varia-
do a través de la simplificacién de la entrada
en el mercado y la reduccién de precios de-
bida al aumento de la competitividad. No
obstante, un régimen despiadado de eficien-
cia en sectores medioambientales significati-
vos puede conducir a una mayor utilizacién
de recursos. Si el precio del combustible, la
gasolina, el carbén o el agua cae, entonces
lo normal es que aumente su demanda vy la
introduccién de tecnologias de conserva-
cién merecera atin menos la pena. La des-
regularizacién del mercado de la electricidad
en los paises de lIa OCDE, por ejemplo, ayu-
dé verdaderamente a los promotores de cen-
trales eléctricas eficientes a entrar en el
mercado, pero también mostré que la cai-
da de los precios puede interrumpir el
cambio a una energia mis limpia, como la
del gas natural, y lo que es mis importan-
te, promover realmente un consumo ma-
yor de electricidad (Jones y Youngman,
1997). De todas formas, es bastante cbvio
que la caida de precios dentro de un siste-
ma de precios que no refleja de modo pre-
ciso los costes medioambientales acelera la
explotacién de recursos. Mientras los pre-
cios no reflejen la verdad ecolégica, la des-
regularizacién sélo arrastrara al mercado
por la pendiente resbaladiza de la ecologia
y no es precisamente racional el seguir
progresando eficientemente en la direc-
cién equivocada. Pero cuanto mis pura se
vuelve la competitividad como resultado
de la desregularizacién, menos serd capaz
la racionalidad ecolégica de afianzarse en
contra de la racionalidad econdémica. Bajo
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el sistema de precios dado, la competitivi-
dad global agudizari la crisis de la natura-
leza (Daly, 1996).

LAS CRISIS MONETARIAS Y EL EFECTO
VENTA

El espacio competitivo global que se ha al-
zado mis claramente por encima de las
fronteras nacionales es el de los mercados
financieros. Lleva tiempo transportar los
bienes de un sitio a otro, 1a inversién en el
extranjero requiere la construccién o el
desmantelamiento de fabricas e incluso
servicios como los seguros no pueden co-
mercializarse en el extranjero sin una red
de sucursales y representantes. Solamente
las transferencias financieras en forma de
acciones, préstamos o divisas escapan casi
por completo a las restricciones de tiempo
y espacio. Todos los dias, miles de millo-
nes de délares cambian de manos a través
de la red en un espacio virtual mediante el
mero toque sobre el teclado de UDV, sin
importar la distancia fisica. S6lo en estos
mercados electrénicos consigue el capital
su ideal secreto de movilidad absoluta y
sin obsticulos. Los mercados monetarios
se han librado en gran medida de la inercia
no sélo de duracién temporal y distancia
geogrifica, sino también de los bienes ma-
teriales; menos del 2% del comercio mone-
tario estd realmente cubierto por corrientes
de articulos (Zukunftskommission, 1998:
73). Esta economia virtual ha sido posible
tecnoldgicamente gracias a las redes electr6-
nicas y politicamente gracias a la desregula-
rizacién del trafico de capital internacional
de los paises industrializados de los afios se-
tenta y ochenta, asi como de los principales
paises en vias de desarrollo en los afios no-
venta. Como se ha visto, fue el colapso del
sistema de Bretton Woods en 1971 lo que
propiné el impulso a este desarrollo. Las
divisas podian convertirse en productos y
su precio ser impuesto por la ley de la
oferta y la demanda de los mercados mo-
netarios. Pero el valor de una divisa es
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cuestién de fatidica importancia para un
pais: determina el poder de compra de la
economia nacional en cuestion, en refe-
rencia con otras economias nacionales del
mundo. De hecho, los altibajos de las divi-
sas de libre conversion reflejan las expectati-
vas de futuro crecimiento y competitividad
que los inversores albergan acerca de las res-
pectivas economias. De algiin modo, la eco-
nomia entera de un pais se convierte asi en
un producto, cuyo valor relativo cristaliza
gracias al rendimiento que esperan los ad-
ministradores de los fondos de inversion.
Esto da a los mercados financieros un
gran poder con respecto a los paises con
una economia débil, un poder tan grande,
que las fluctuaciones en el tipo de cambio
pueden decidir el destino de naciones en-
teras. Los gobiernos, ya sean democriticos
o autoritarios, se ven a menudo empujados
a manejar tanto la economia como la poli-
tica social y fiscal en interés de los inverso-
res, cosa que acaba ficilmente echando
por tierra los intereses de su propio pueblo
en materia de seguridad social y econémi-
ca. Es como si los inversores lanzasen un
voto diario al transferir enormes sumas de
dinero de un pais a otro (Sassen 1996); el
electorado de los inversores se alinea como
si se fuese a enfrentar al electorado local de
un pais y es frecuente que el gobierno se
incluya en el equipo de los inversores con-
tra sus propios electores. Sin embargo, al
mismo tiempo que la moneda se estrellaba
en México a finales de 1994, en algunos
paises del este de Asia en 1997 y en Rusia
y Brasil en 1998, se hacia claro que los in-
versores saltan mis que una manada de
caballos salvajes en estampida mientras co-
rren ahora hacia un lugar, acto seguido ha-
cia el contrario, en su huida de la amenaza
del peligro. El optimismo colectivo bajo el
cual los inversores se olvidan de los ries-
gos durante un periodo alcista se corres-
ponde con el pinico colectivo bajo el cual
escapan de los préstamos y monedas du-
rante un periodo a la baja. Los buscadores
de inversiones monetarias irrumpen con



fuerza en los paises y se vuelven a retirar. En
su camino de entrada a un pais, dan lugar a
falsas esperanzas y en su camino de retirada
dejan atris vidas humanas arruinadas y eco-
sistemas arrasados (Cavanagh, 1998).

Las crisis monetarias suelen tener efec-
tos en la naturaleza de los paises afectados
puesto que los paises ricos en recursos na-
turales exportables caen bajo una salvaje
presion cuyo fin persigue explotarlos ex-
tensivamente y en tiempo récord. La caida
del valor de la moneda implica lanzar can-
tidades mis altas al mercado mundial con
objeto de frenar la caida de sus ganancias
procedentes de la exportacién. Una crisis
en el tipo de cambio por tanto, intensifica
el ya crénico apetito de los paises endeu-
dados de moneda extranjera que les per-
mita pagar los préstamos e importar al
menos unos minimos de alimentacién, bie-
nes y capital. Pero con frecuencia la dnica
opcién posible es la de usar la naturaleza
gratuita y disponible como forma de atraer
dinero —como puede verse en el actual
boom de la exportacién de petréleo, gas,
metales, madera y productos de consumo
humano procedentes de la ganaderia y la
agricultura por parte de los paises del sur
golpeados por la crisis financiera. Los dere-
chos de pesca estdn siendo vendidos por Se-
negal, por ejemplo, a flotas de Asia, Canada
y Europa; los derechos de tala de 4rboles
chilenos a compaiifas madereras estadouni-
denses y los dereches de exploracién de Ni-
geria a las multinacionales petroleras
(French, 1998: 23). En tiempos de necesidad
los paises desesperados se ven obligados a
desprenderse incluso de -las joyas de la fami-
lia-. Asi estd malvendiéndose pedazo a peda-
zo el valioso terreno forestal bajo la presién
de la carga causada por la deuda. México,
por ejemplo, tras la caida del peso de 1994,
rescindi6 las leyes de proteccién de las 4reas
forestales nacionales —y de los habitantes
que vivian en ellas— para promover una fuer-
te orientacién a la exportacién.

Brasil lanzé un plan de accién para ha-
cer més atractiva la exportacién de madera,

minerales y energia en términos financie-
ros mediante la inversién masiva en in-
fraestructuras destinadas a la Amazonia.
Indonesia, tras sufrir otro derrumbamiento
de su moneda se vio obligada durante las
conversaciones con el Fondo Monetario
Internacional a cambiar su legislacién so-
bre la propiedad de la tierra de forma que
las empresas extranjeras de papel y celulo-
sa pudiesen adentrarse mis en los bosques
(Menotti, 1998b). Hasta se podria incluso,
tal y como Menotti sugiere sarcisticamen-
te, hablar de un vinculo casual entre la cai-
da de las monedas y la de los 4rboles.

Las medidas para rectificar la econo-
mia tras una crisis de la moneda y de en-
deudamiento —medidas impuestas bajo la
preocupacién chantajista de los programas
de ajuste estructural del FMI- también con-
ducen con frecuencia a la venta forzada de
bienes naturales en el mercado mundial,
puesto que el objetivo de muchos de estos
planes de ajustes estructurales, tanto para los
paises del sur como del este, es el de volver a
equilibrar la balanza de pagos mediante el
aumento de exportaciones y por tanto, atraer
de nuevo a los inversores hacia ese pais.

Una mirada a la historia de estos pla-
nes muestra, sin embargo, que —junto a los
sectores mis débiles de la sociedad- el
medio ambiente es el que supuestamente
debe hacer todo el sacrificio para conse-
guir una recuperacién de la exportaci6n.
Es cierto que la eliminacion de los subsi-
dios perjudiciales para el medio ambiente
y la liberalizacién de los mercados general-
mente propician un uso mis eficaz de los
recursos. Pero el indice de la explotacién
se incrementa pronto con la movilizacién
de materias primas y produccién agricola
destinadas a la exportacién; la demanda de
tierra y el aumento del uso de pesticidas jun-
to al cambio a las cosechas que dan mis be-
neficios; y el turismo y el transporte también
experimentan un crecimiento mayor (Reed,
1996). Ademais, los nuevos derechos de ex-
portacion de los recursos naturales chocan
con los derechos hereditarios a usar los
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bosques, el agua y Ia tierra de los sectores
de poblacién mas desposeidos; los pobres
son expulsados hacia los bordes y obliga-
dos por los precios al alza a saquear los
ecosistemas marginales para sobrevivir. En
esta conexion, varios estudios han conclui-
do que los efectos negativos para el medio
ambiente de los programas de ajuste es-
tructural superan con mucho a los positi-
vos (Kessler y Van Dorp, 1998).

No es raro, sin embargo, que la ley de
la oferta y la demanda anule los frutos del
impulso causado por la exportacién. Con
frecuencia los precios caen al aumentar la
demanda de los mercados de materias pri-
mas y una vez mis, la disminucién de los
beneficios tiene que contrarrestarse con
volimenes de exportacién mayores. Si
ocurre que los paises poseedores son gol-
peados también por una crisis financiera,
tanto la demanda como los precios de los
articulos caen bajo presiones renovadas.
Esto es precisamente lo que ocurrié des-
pués de la crisis financiera asidtica de 1997.
Los precios de las materias fueron descen-
diendo paulatinamente en el mercado
mundial llegando a superar el 25% anual
(Die Zeit, 24 de septiembre de 1998). Y
dado que la crisis causé un descenso de la
demanda en paises como Jap6n, Corea del
Sur y Malasia, la espiral de precios siguié
bajando y forzando a los paises depen-
dientes a intensificar la explotacién de ma-
terias primas para la exportacién. De esta
forma, los flujos monetarios ensombrecen
a los de materias de manera especial du-
rante los periodos de revés econémico.

LA DESAPARICION DE LA DISTANCIA
Y EL EFECTO DEL TRANSPORTE

La repentina consciencia de vivir en un
mundo que se encoge puede convertirse
perfectamente en la experiencia funda-
mental humana en la era de la globaliza-
cién. La imagen del planeta azul desde el
satélite presenta de forma visual la tenden-
cia actual de la realidad: todos los lugares

72

estdn presentes al mismo tiempo. Mientras
la distancia entre los lugares se hace insig-
nificante, prevalece el mismo tiempo en to-
das partes: el espacio desaparece, el tiempo
se uniformiza. Los comerciantes de divisas y
editores de noticias, los compradores de
empresas y los turistas, los gerentes y cien-
tificos le otorgan cada vez menos impor-
tancia a la distancia y como no, al tiempo.
Ya casi no tiene importancia en qué parte
del mundo ocurre algo; lo que cuenta es
cuindo ocurre: en el momento preciso, de-
masiado tarde o no. La globalizacién, en
todas sus facetas, descansa en la ripida su-
peracién del espacio, proporcionando la
actual ubicuidad sin retraso.

Los ordenadores, después de todo,
cuentan segundos, pero no kilémetros. La
rapidez con que la tierra encoge bajo la in-
fluencia del tiempo, la cercania de algo o
la rapidez con la que algo se mueve, éstas
son las experiencias en las que se percibe
lo compacto del globo en términos espacio-
temporales (Altaver y Mahnkopf, 1996).

La compresién espacial requiere del
transporte, ya sea a través del canal fisico
o electrénico. Las redes electrénicas son el
primer elemento constitutivo del proceso
de globalizacién; sin las transferencias-de
datos a través de la red, no habria sistema
nervioso de sefiales comunicativas que en re-
acciones de décimas de segundo uniese acon-
tecimientos del globo independientemente
del espacio. Si se piensa, sin embargo, que en
1995 habia 43,6 usuarios de ordenadores y 4,8
usuarios de Internet por mil en lo que se re-
fiere a la poblacién mundial (PDNU 1998:
167), cuatro quintos de los cuales vivian en
paises industrializados, entonces se hace
patente el hecho de que sélo se puede ha-
blar de globalizacion en términos geografi-
cos, pero no sociales. No mds del 1 al 4%
de la poblacién mundial estd conectado
electrénicamente y no mis del 5% se ha
sentado nunca en un avién. Desde el pun-
to de vista de la ecologia, la comunicacién
electrénica malgasta menos recursos que
el transporte fisico. Sin embargo, no debe



infravalorarse la tensién adicional que la
construccién y el mantenimiento de la in-
fraestructura digital impone a los recursos
de la tierra. Los materiales de primera cali-
dad usados en hardware y en periféricos
se obtienen a través de numerosos proce-
sos de refinamiento que representan una
gran carga extra (a menudo téxica) para el
medio ambiente; cables de todo tipo utili-
zan un montén de material y los satélites y
las estaciones de retransmisién no pueden
concebirse sin la explotacién del medio
ambiente. Finalmente, prediquen lo que
prediquen alegremente los profetas de la
era de la informaci6n, las redes electroni-
cas generarin mis que reemplazarin pro-
bablemente a largo plazo los viajes fisicos.
Cualquiera que haya establecido contacto
directo con lugares lejanos via electrénica
querri antes o después sellar el contacto
cara a cara. En cualquier acontecimiento,
el efecto principal que se produce es el del
refuerzo entre los sistemas de transporte
electrénico vy fisico: la globalizacién en si
significa transporte y mis transporte. Toda
forma de globalizacién electrénica fuera
de los mercados financieros descansa fuer-
temente en los transportes fisicos. En todas
partes, estin surgiendo distancias, tanto en
los mercados de consumo como en los fac-
tores, estin acrecentindose y multiplicindo-
se. Las camisetas van de China a Alemania y
los tomates de Ecuador a los Estados Unidos;
la maquinaria de Eutopa estd en los muelles
de Shangai, la clase global de «analistas de
simbolos- (Castells, 1996) sigue chocindo-
se en los aeropuertos de los paises de la
OCDE. Después de todo, el valor del co-
mercio mundial ha estado creciendo mis
del 6% anual, casi el doble de ripido que
la propia economia mundial. Los produc-
tos extranjeros —desde la carne a la maqui-
naria de precision— juegan un papel mais
importante en muchos paises e incluso
pequeiias empresas buscan fortuna en
mercados extranjeros. Y sin embargo, la ex-
presién «comercio internacional- conlleva
ciertas asociaciones falsas. Ya no significa

que las naciones intercambien bienes que
ellos no producen, sino que aparecen los
proveedores extranjeros junto a los locales
en gran parte del comercio centrado en la
OCDE. Ya no buscan llenar los vacios del
suministro local, sino que intentan desalo-
jarlo bien por recortes o por el uso de dis-
tintos simbolos (Pastowski, 1997). Los
coches coreanos para «a tierra del automo-
vil» 0 América, cerveza mexicana para «cer-
vecilandia» o Alemania; casi la mitad del
comercio mundial tiene lugar dentro de los
ramos industriales, o sea, se importan y ex-
portan los mismos articulos al mismo tiem-
po (Daly, 1996: 5). El principal objetivo del
transporte internacional de bienes es asegu-
rar la presencia competitiva de tantos pro-
veedores en tantos sitios como sea posible.

La superacion de la distancia y el ripi-
do transporte de bienes de primera calidad
y personas tiene lugar gracias al sistema
aéreo internacional. El transporte de pasa-
jeros, si continia creciendo en un 5%
anual, se duplicard cada 15 anos y aunque
hasta ahora casi la mitad de viajes aéreos
se producen por razones de ocio, la geo-
grafia de la globalizacién econdmica se re-
fleja en ese flujo creciente. Entre 1985 y
1996, los ingresos de las compafias aéreas
crecieron siete veces en rutas dentro de
China y tres veces en el sureste de Asia y
entre Europa o Norteamérica y el nordeste
asiitico, mientras que en otras rutas se pro-
dujo a lo sumo un incremento doble y a
veces, como en el caso de Africa, un estan-
camiento (Boeing 1998). El transporte de
mercancias ha crecido incluso mis deprisa:
después de un crecimiento anual del 7 al
12% a mediados de los afos noventa (ibid.),
la creencia es que ahora estari en una media
del 6,6%, afiadido esto a un triple de benefi-
cios para el ano 2015 ; cifras superadas natu-
ralmente por el crecimiento anticipado de
los servicios de mensajeria internacionales,
en los que DHL y compaiias similares afir-
man alcanzar el 18% de crecimiento anual.

Sin el ripido descenso de los costes de
flete, la expansién de los mercados globales
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no habria sido posible. Estos costes no de-
ben ser un factor decisivo si la dinimica de
la oferta y la demanda ha de desarrollarse
de forma independiente de la situacién
geogrifica. Cuanto mis pesen los costes de
flete en la balanza, menos internacional se
hace el uso de precios e innovaciones para
ganar ventaja a los competidores lejanos
en distancia; costes marginales de produc-
cién mis bajos serdn pronto devorados por
grandes inversiones en transportes. S6lo si
los costes de superacién del espacio tien-
den a ser significativos, Gnicamente las es-
trategias empresariales pueden determinar
la eleccién de lugar. Se han dado varias ra-
zones para explicar el abaratamiento de
los costes de flete. En primer lugar, es pre-
cisamente en los mercados globales donde
el volumen de transporte se esti reducien-
do constantemente en relacién a un valor
de comercio dado. Para una empresa de
ordenadores de Texas, por ejemplo, im-
porta poco si los discos duros vienen de
Singapur o de California, cuanto menos
importan los costes de transporte, mis in-
dependiente se hace el valor econémico
del articulo transportado de su peso o me-
dida. De hecho, los ramos econémicos que
apuestan més por el -abastecimiento global-
—ordenadores, vehiculos de motor, electréni-
ca de consumo, textiles— no son con fre-
cuencia los comerciantes de gran volumen
(Sprenger, 1997: 344). En segundo lugar, el
uso de contenedores y formas mis ficiles de
cambiar una carga de un medio de transpor-
te a otro ha incrementado en gran medida
la eficiencia (Economist, 1997b). Pero la
tercera razén y la mis importante por la
cual la distancia ha ido perdiendo resisten-
cia recae en el precio del combustible, que
utilizado por la mayoria de los medios de
transporte, ha caido dristicamente desde
1980. En realidad, el precio esti muy le-
jos de reflejar en su totalidad los costes
ecolégicos de produccién y consumo del
petréleo. Debido todo a este aumento de
la eficiencia, el transporte en los paises de
‘la OCDE es el unico sector en el que las
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emisiones de CO? han continuado aumen-
tando en los tltimos afios. El transporte re-
quiere ademis de cierta infraestructura:
vehiculos, autopistas, muelles y aeropuer-
tos, una completa infraestructura que utili-
za una cantidad considerable de materiales
y de tierra. Sin embargo, la mayoria de es-
tos costes es pagada por la sociedad y no
se refleja en las facturas de flete. Resulta fi-
cil estimar el grado en el que la superaciéon
de la distancia geogrifica y la duracién
temporal es pagado mediante la expolia-
cién de la naturaleza.

LA GLOBALIZACION ECONOMICA
Y LA NEOCOLONIZACION DE
LA NATURALEZA

Los resultados de la ronda GATT de Uru-
guay, que acabé en 1993 con el acuerdo
de un paquete de medidas comerciales y la
fundacién de la OMC, incluyeron un
acuerdo sobre los derechos de propiedad
intelectual. En contraste con la preocupa-
cién principal, que habfa sido la de desarti-
cular los controles nacionales del comercio
transfronterizo, se plante6 una cuestién so-
bre la introduccién de un nuevo nivel de re-
gulacién. Sin embargo, ambas estrategias
—desregularizacién y sre-regularizacién— eran
perseguidas en nombre de la libertad del co-
mercio. La contradiccién desaparece tan
pronto como uno se da cuenta de que el
objetivo en ambos casos era crear unos
fundamentos juridicos uniformes para el es-
pacio econémico global. Aunque habia que
desarticular una enorme cantidad de obs-
ticulos nacionales a la circulacién de bie-
nes y capital, también era necesario
establecer un marco legal a nivel interna-
cional que apoyara firmemente a esa circu-
lacién. El factor de la movilidad puede ser
obstruido por un montén de leyes, pero
también quedarse colgado en medio de nin-
guna parte si no existe ninguna ley. A este
respecto, fue particularmente importante el
caso de los derechos de propiedad de los
bienes basados en ingenieria genética, un



caso en el cual la garantia juridica habia re-
sultado deficiente en la mayoria de paises
de todo el mundo. Este era el vacio que el
acuerdo sobre «derechos de propiedad in-
telectual para la comercializacién» (TRIPS)
pretendia llenar, ya que sin él, la explota-
cién de nuevas materias primas disponi-
bles —el material genético de formas de
vida— no tendria mucho futuro comercial.
Segin el acuerdo TRIPS, se requeria
que todos los paises dotaran de proteccién
legal a los inventos patentados tanto en su
fase procesal como en la de producto final,
en todos los campos de la tecnologia. Las
patentes industriales, por supuesto, ya ha-
cia tiempo que habian asegurado a sus
propietarios un ingreso exclusivo por los
inventos durante un cierto periodo de
tiempo, pero para los productos y proce-
sos de tipo biolégico acaba de empezar a
aplicarse de forma muy lenta un sistema si-
milar, La proteccién de una patente es no
obstante indispensable para la comercializa-
cién de productos resultantes de una investi-
gacidn intensiva, puesto que solamente los
derechos de propiedad les dan estatus de
producto de mercado, de otra forma, sélo
serian objetos ttiles disponibles libremente
por el piblico en general. Por esta razén,
un sistema de garantia de propiedad es el
corsé socio-juridico de la economia de
mercado, al igual que el cercamiento mas
o menos forzado y la apropiacién del terri-
torio comiin (campos, pastos, bosques, zo-
nas de pesca) fue el prerrequisito histérico
de la expropiacién del capitalismo agrario.
Si los productos resultantes de la investiga-
cién intensiva son organismos tales como
plantas o semillas, dan lugar a un proble-
ma adicional referente a su comercializa-
cién, que es el de que se reproducen muy
facilmente (Flitner, 1998). Las semillas, por
ejemplo, dan lugar a plantas que a su vez
albergarin semillas para la siguiente cose-
cha. El caricter de producto de un organis-
mo vivo no dura mucho, por lo tanto, la
segunda generacién ya no necesita ser
comprada. Malas noticias para los inversores,

pues si los productos pueden reproducir-
se, significa que la reproduccion del capi-
tal se encuentra en terreno pantanoso. Esto
conduce a dos tinicas soluciones: o se acaba
con su capacidad reproductora (por ejem-
plo, mediante la insercién de «genes extermi-
nadores») o las patentes tienen que permitir
el cobro de tarifas por el uso de un proceso
vivo modificado tecnolégicamente,

Las patentes de innovaciones genéti-
cas aseguran el control econémico de las
«industrias de la vida« sobre los organismos
modificados y sus retofios. Solamente por
medio del establecimiento de derechos de
propiedad sobre las células, microorganis-
mos y organismos se hace el material ge-
nético del mundo vivo susceptible de ser
comercializado. Las patentes dan a las em-
presas el poder de apropiacion de partes
del reino natural para transformarlas en re-
cursos econémicos y monopolizarlos tanto
como sea posible de forma que nadie pue-
da usarlos sin previo pago, para un propé-
sito aprobado de antemano. Las patentes
sobre la vida por tanto juegan en las «in-
dustrias de la vidas el mismo papel que las
escrituras de las tierras jugaron en el surgi-
miento del capitalismo agrario. Definen la
propiedad, mantienen alejados a otros
usuarios y establecen el destinatario de los
beneficios por su uso. Actividades como
plantar, criar ganado o usar tratamientos
curativos, que solian pertenecer al domi-
nio publico, estin siendo controladas cada
vez mis por empresas. Mientras los colo-
nialistas solfan apropiarse de recursos mi-
nerales o de tierra mediante el control
fisico de un territorio, las empresas de in-
genieria genética explotan los recursos ge-
néticos por medio de patentes reconocidas
mundialmente sobre las cadenas de ADN.

Las consecuencias de la diversifica-
cién de plantas, sin embargo, son simila-
res. No hay que pensar demasiado para
ver los muchos peligros asociados a la ex-
pansién incontrolada de especies transgé-
nicas; incluso la introduccién controlada
de tecnologia genética en la agricultura del
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sur tendrd como resultado la desapariciéon
de todo un grupo de plantas del panorama
evolutivo. Mientras que el capitalismo
agrario llevé en muchos lugares al mono-
cultivo de variedades de plantas naturales,
las industrias de la vida podrian forzar la
especializacién en unas cuantas plantas
optimizadas genéticamente y econémica-
mente Wtiles (bastante en linea con la
«Gran Revolucién» de los aiios sesenta y se-
tenta) (Lappé y Bailey, 1998). En la despia-
dada competicién por conseguir mercados
que seguro va a seguir, las presiones no in-
dustriales y locales se quedarin por el camino,
lo que socabaria la garantia de alimentacién,
especialmente en el caso de los méis pobres,
carentes de medios para comprar produc-
tos industriales.

Todas aquellas plantas que no sean ca-
paces de soportar el cultivo a gran escala de-
saparecerin. El sistema global de patentes
legales sobre los inventos genéticos, que in-
corpora y modifica irrevocablemente partes
de la herencia biolégica del ser humano con
fines comerciales, amenaza con resultar en
una mera simplificacién de la biosfera.

LA GLOBALIZACION ECONOMICA
Y EL CAMBIO DEL ESTRES
MEDIOAMBIENTAL

En los Gltimos afios, han aparecido cada
vez mis platos de salmén —fresco, ahuma-
do o a la plancha- en los mends alemanes,
casi como si éste fuera un pescado que se
cria en sus aguas nacionales. En este mo-
mento, los alemaneg.consumen casi 70 mi-
llones de kilos anuales de este pescado,
que viene de las piscifactorias noruegas o
escocesas a los supermercados alemanes
(Oppel, 1999). Pero como en la crfa masiva
de cualquier otra criatura, tienen que sumij-
nistrarse grandes cantidades de alimento,
para ser precisos, tienen que procesarse
cinco kilos de pescado de altura para obte-
ner un kilo de alimento para salmén. Esta
materia prima que se procesa se pesca en
la costa sudamericana del Pacifico, donde
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las capturas estdn descendiendo debido a
la pesca masiva y luego es procesada en
los pueblos de los muelles peruanos que
estin en peligro de asfixia por los residuos
gaseosos, liquidos y sélidos resultantes del
proceso. Mientras los consumidores alema-
nes pueden darse el gusto de comer pesca-
do fresco bajo en calorias (y bastante
caro), la gente en Per se queda con un
mar agotado y unos pueblos insalubres.
Este ejemplo muestra el modo en el que el
alargamiento de una cadena de suministro
puede producir un cambio en la divisién
ecoldgica del trabajo entre los paises del
sur (y del este) y los del norte, porque la
globalizacién econémica no implica que
los costes y los beneficios de la actividad
econémica se globalicen.

Al contrario, es mis probable que la
expansion de la cadena de creacién de va-
lor por distintos lugares del mundo traiga
una nueva localizacién de ventaja y des-
ventaja. Cuando un proceso de produccién
se divide entre varios paises y regiones,
aparece pronto una tendencia a separar
costes de beneficios mediante la redistribu-
cién de éstos por toda la cadena. De todas
formas, seria una equivocacién imaginar
que la red mundial de oficinas, fabricas,
granjas y bancos fuese acompanada por la
descentralizacidén de todas las funciones,
desde la produccién y planificacién a la fi-
nanciacién, por no hablar de la recogida
de beneficios (Sassen, 1996). A pesar de
numerosos intentos por incrementar la au-
tonomia de las subunidades, lo que suele
ocurrir es precisamente lo contrario: o sea,
la diversificacion de las actividades econé-
micas lleva a la concentracién del control y
el beneficio hacia los puntos nodales de la

"red econémica (Castells, 1996). El flujo de

la inversién en paises lejanos es contrarres-
tado por un reflujo de poder y beneficios
para el pais originario o mais concretamen-
te, para las «ciudades globales- del norte.
Al tiempo que las zonas especialmente ex-
portadoras se multiplican en Bangladesh,
Egipto o México, donde la mano de obra



barata y la ruptura del pago de impuestos y
de las suaves leyes medioambientales redu-
cen considerablemente los costes de produc-
cién, el cielo se convierte en el Gnico limite
para las torres de bancos y sedes empresaria-
les de Hong Kong, Frankurt o Londres.

La transformada distribucién del poder
econdmico va pareja al cambio de situacién
de la presion sobre el medio ambiente a lo
largo y ancho del espacio geogrifico. Si el
poder, en el sentido ecolégico, se define
como la capacidad de internalizar las venta-
jas medioambientales al tiempo que se exter-
nalizan los costes medioambientales, podria
suponerse que el alargamiento de las cade-
nas econémicas iniciarfa un proceso que
concentraria las ventajas en su parte supe-
rior y las desventajas en la inferior. En otras
palabras, los costes medioambientales in-
ternalizados en la cadena transnacional de
creacién de valor se volverin especialmen-
te altos en los paises del sur y del este,
mientras las economias posindustriales se
volverin mis protectoras del medio am-
biente. O para decirlo en forma de analo-
gia (siguiendo con el caso del salmén), los
paises ricos ocuparin cada vez mis las po-
siciones superiores de la cadena de ali-
mentacién (en la que las entradas masivas
de bajo valor habrin sido convertidas poco
a poco en volimenes mis pequefios de
comida de primera calidad), mientras que
los paises en vias de desarrollo y los sub-
desarrollados ocuparin el puesto medio y
bajo. De hecho, junto a numerosos ejem-
plos concretos, esta interpretacién estd
siendo corroborada por una serie de datos
agregados sobre flujos internacionales de
materias. Asi, el 35% del total de los recur-
sos de consumo es internalizado en un 22%
en el caso de Alemania, 50% en Jap6n, 70%
en los Paises Bajos, etc. (Adriaanse et al.
1997: 13). Cuanto més pequefia es el drea de
un pais industrializado, mis grande parece
ser ]a separacién geogrifica entre los pun-
tos de presién medioambiental y los pun-
tos del beneficio del consumo. En todos
estos paises ha habido una tendencia durante

los dltimos 15 afios a que una proporcion
creciente del consumo medicambiental
tenga lugar en el extranjero (no implican-
do tantas materias primas, como productos
semielaborados).

En lo que se refiere a la agricultura, las
regiones del sur del mundo ya no proveen
sélo de una produccién agraria masiva
como en tiempos del colonialismo, sino
que también suministran bienes con un
alto valor en ddélares por unidad de peso
para los consumidores acomodados del
norte. Elementos altamente perecederos,
tales como tomates, lechugas, frutas, ver-
duras y flores vienen en forma de flete aé-
reo a Europa desde Senegal o Marruecos, o
a Japdn desde Filipinas, o desde Costa Rica
y Colombia a Estados Unidos (Thrupp,
1995). Como en el caso del salmén, los con-
sumidores preocupados por la salud con
unos ingresos medio-altos estdn encanta-
dos con un suministro que no depende de
las estaciones, mientras las plantaciones e
invernaderos en las dreas de origen im-
plantan el uso de riegos, pesticidas y la re-
presion de los agricultores locales. Las cosas
no son muy diferentes en lo que respecta a
los camarones o la produccién de carne. La
alimentacién de camarones y gambas en
Tailandia o la India para los mercados ja-
poneses y europeos supone que la gente
camine entre residuos téxicos para coger-
los y desaparezca mis de un manglar.

El consumo mais refinado del norte a
costa del medio ambiente y la subsistencia
econémica del sur constituye un patrén
que se ha consolidado en el mercado de
produccién de alimentos desde los afios
setenta. La cria de ganado vacuno y porci-
no en Europa se basa toda en mandioca o
soja, ambas procedentes de Estados Uni-
dos y de paises como Brasil, Paraguay, Ar-
gentina, Indonesia, Malasia o Tailandia. La
vieja ley segun la cual el mercado pone el
poder de compra por encima de las nece-
sidades humanas se corrobora a si misma
fuertemente en la economia mundial mis
alld de las fronteras.

77



Por supuesto, la expansién del modelo
f6sil de desarrollo a una o dos docenas de
economias aspirantes del sur y del este ha
hecho lo imposible por cambiar la geogra-
fia del estrés medioambiental. Con la entrada
de las recién industrializadas economias en
la era alimentada por los recursos de pro-
cedencia f6sil, se presenté la posibilidad
de extender las cadenas de produccién in-
dustrial mis alld de los paises de 1a OCDE.
El sur aporta cada vez mis a la produccién
mundial (y la OCDE cada vez menos) de
industria primaria, metalirgica y quimica
(Sprenger, 1997:337; Mason, 1997), aumen-
tando el dltimo tipo de un 17% en 1990 a
un 25% en 1996 (French, 1998: 27). Lo que
estd ocurriendo no es tanto una emigra-
cién debido a razones medioambientales
sino una redistribucién de funciones den-
tro de la economia mundial. Las etapas de
la cadena de produccién internacional que
presionan mis al medio ambiente estin si-
tuadas en las regiones menos desarrolla-
das, mientras que las etapas mis limpias y
menos materiales tiende a situarse en los
paises del G-7. En la industria del alumi-
nio, por ejemplo, la explotacién de la bau-
xita se produce en Guyana, Brasil, Jamaica
y Guinea (junto con Australia). La fundi-
cién real del aluminio, que es la siguiente
etapa, se fue trasladando cada vez mis en
los afios ochenta desde el norte a otros
paises como Brasil, Venezuela, Indonesia o
Bahrein, mientras que la etapa de investiga-
cién y desarrollo se quedaba principalmente
situada en el drea de la OCDE (Heerings y
Zeldenrust, 1995:33). A pesar de un uso mis
alto sobre todo, la produccién del aluminio
crecié fuertemente en Japon y ligeramente
en Europa; las importaciones procedentes
del sur llenaron el vacio (Mason, 1997).

Una mirada al ramo de los ordenado-
res muestra sobradamente el grado en el
que la industria de alta tecnologia vive fue-
ra de la divisién ecélogica del trabajo. En
el caso de 22 empresas de ordenadores de
paises industrializados, mis de la mitad de
la produccién (téxica) de los microchips
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tiene lugar en paises en vias de desarrollo
(French, 1998: 28). ;:No demuestra esto en
general la futura reestructuracién de la
economia mundial? Las economias softwa-
re del norte se enorgullecerdn de sus pla-
nes por un medio ambiente mis limpio,
mientras Jas economias recién industriali-
zadas harin la manufactura y se las verin
con las clisicas formas de polucién de
agua, aire y suelo y las economias prima-
rias y mis empobrecidas harén el trabajo
de extraccién y socavamiento de las bases
de las que depende la subsistencia de un
tercio de la humanidad que vive directa-
mente de la naturaleza.

({QUE GLOBALIZACION Y DE QUIEN?

La globalizacién no es un monopolio de
los neoliberales: una gran variedad de ac-
tores, con filosofias muy variadas también
queda atrapada por la transnacionalizacién
de las relaciones sociales. En efecto, el mo-
vimiento ecologista es uno de los agentes
mis importantes del pensamiento global.
De acuerdo con esto, la imagen del plane-
ta azul —el simbolo de la globalizacion—
transmite més de un mensaje. El mensaje
imperialista del derribo de fronteras siern-
pre se encontré opuesto al mensaje holistico
de la unidad finita del planeta. Se puede tra-
zar una linea clara de separaci6én desde el
Dia de la Tierra 1970 (visto con frecuencia
como el principio del movimiento ecolo-
gista americano) a la conferencia de las
Naciones Unidas sobre el clima mundial
que tuvo lugar en Tokio en 1997.

En las plazas en las que la gente se
reunié en ese primer Dia de la Tierra, los
oradores y manifestantes dejaron claras sus
demandas de una proteccion medioam-
biental generalizada, con fotografias de la
tierra tomadas menos de un afo antes des-
de la superficie de la luna. Y casi 30 anos
después, el emblema del planeta fue desple-
gado vistosamente al frente de la sala de
conferencias donde, por primera vez, los
gobiemos del mundo firmaron acuerdos



de compromiso avalados por la ley para li-
mitar los niveles de polucién.

Esa imagen muestra una tierra como
un Unico cuerpo natural ligando a los seres
humanos y otras formas de vida en un des-
tino comun; globalizando nuestra percep-
cién de la naturaleza y de la historia de la
humanidad. Solamente con una imagen asi
fue posible hablar de «una tierra» o «un
mundo- en el verdadero sentido del térmi-
no. Pues ni el nombre de la asociacién pro
medio ambiente Amigos de la Tierra, ni el
titulo del informe Brundtland Nuestro futu-
ro comtin (WCED 1987), hubiese significa-
do demasiado sin esa foto del planeta.

Pero el -efecto planeta azul» y su men-
saje de finitud van atn mis alla: producen
una perspectiva que sitGa la accién local
dentro de un marco global. La imagen
muestra los limites externos del espacio
donde vive cualquiera que la contemple.
¢No sabe todo el mundo que si la foto fue-
ra ampliada lo suficientemente se encon-
traria a sf mismo/a en ella? Pues el sujeto
observador no puede ser separado del ob-
jeto observado; en casi ningin otro ejem-
plo la autorreferencia esti tan entretejida
con la imagen. Esta superposicién visual
de la existencia global e individual ha pro-
ducido un cambio en las coordenadas mo-
rales y cognitivas de nuestra propia
percepcién. Las consecuencias de una accién,
sugiere, pueden extenderse hasta los bordes
de la tierra y todo el mundo es responsable
de ello. De repente, los conductores de tu-
rismos y los consumidores de carne estin
relacionados con el efecto invernadero e
incluso la laca o un billete de avién se ven
como responsables de haber pisoteado los
limites globales. «Piensa a nivel global, ac-
tGa a nivel local:: este eslogan electoral del
movimiento ecologista ha hecho su parte
en la creacién del «ciudadano global- que
internaliza los limites de la tierra dentro de
su propio pensamiento y accién. La idea
de la limitacién deriva su fuerza moral de
esta asociacién de planeta y sujeto en un
drama comuin. La experiencia ecologista es

sin lugar a dudas una dimension de la ex-
periencia de la globalizacién, porque ven-
ce la nocién convencional de la gente de
estar viviendo y actuando en espacios socio-
politicos claramente delimitados y separados
los unos de los otros (Beck, 1997: 44).

Sin embargo, el movimiento ecologista
no puede ser ajeno al hecho de que, aun-
que de forma provisional, el mensaje im-
perialista se ha impuesto. Prueba de ello,
es la forma en la que las compaiiias se han
apoderado casi por completo de la imagen
del planeta azul. La percepcién del mundo
como espacio homogéneo, visible y acce-
sible en su totalidad ha tomado un cariz
hegemonico en cualquier parte. Esta visién
es imperialista, ya que proclama el dere-
cho de recorrer el mundo sin impedimen-
tos y coger todo lo que nos apetezca,
exactamente como si no existieran los lu-
gares, las comunidades o las naciones. Los
mecanismos GATT, TLC y OMC nacieron
inspirindose en la demolicién de fronte-
ras. Codifican el mundo en forma de terre-
no econémico de libre acceso, en el cual la
economia disfruta del derecho de paso.
Las reglas establecidas recientemente estin
disefiadas para proclamar a las compaiiias
transnacionales subditos soberanos dentro
del espacio global, exceptuando cualquier
tipo de obligacién para con las regiones o
los gobiernos nacionales. El proteccionismo
estatal es as{ abolido y reemplazado por un
nuevo proteccionismo que favorece a las
compaiiias. Los socios transnacionales tie-
nen derecho a reclamar todo tipo de dere-
chos y libertades, mientras que los estados
territoriales ~por no hablar de los ciudada-
nos o de las asociaciones civicas— tienen que
permanecer en un segundo puesto.

Cuando la gente mire al Gltimo siglo
del anterior milenio, estardn obligados a
llegar a la conclusién de que Rio de Janei-
ro significé un acto de retdrica bastante
aceptable, pero Marrakech fue realmente
tomado en serio. La conferencia de NU so-
bre el medio ambiente celebrada en Rio en
1992 significé una larga serie de acuerdos
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internacionales —sobre todo las convencio-
nes sobre clima y biodiversidad— que se
suponia iban a mover la economia mun-
dial hacia una direccién menos dafiina
para la ecologia. Marrakech significé la
fundacion de la OMC después de la ronda
GATT de Uruguay y la importancia cre-
ciente del FMI como gobierno oculto de
muchos paises. Aqui se establecieron las
bases de un régimen econémico en el cual
la actividad inversora de los actores trans-
nacionales se veria libre de cualquier regu-
lacién en cualquier parte del globo. Estos
regimenes transnacionales —el medioam-
biental y el econémico~ son intentos de
dar una base politico-juridica a la sociedad
de la economia transnacional, pero ambos
permanecen en abierta confrontacién. El
régimen medioambiental se preocupa de
la proteccién del patrimonio natural, el
econémico, con iguales derechos, de ex-
plotarlo; los acuerdos sobre medio ambiente
se basan en el respeto por los limites natura-
les, los acuerdos econémicos, en el derecho
a propiciar el éxito de la expansién econé-
mica. Paraddjicamente, ademais, apuestan
por diferentes sistemas de responsabilidad.
Por una parte, los acuerdos sobre el medio
ambiente apelan a los estados soberanos
como entidades responsables que deben sos-
tener el bien puiblico dentro de su teritorio.

Por otra parte, los acuerdos econémi-
cos reconocen compaiiias soberanas trans-
nacionales que no pertenecen a ningin
territorio en exclusiva y por tanto no tienen
responsabilidad para con ningin estado. Ya
hoy, las cien economifas mis grandes del
mundo contienen 49 paises y 51 compaiias
(Anderson y Cavanagh, 1997: 37).

Por lo tanto no queda claro de qué for-
ma los mensajes contradictorios que se ha-
cen duefios de la imagen del planeta azul
pueden llegar a reconciliarse. Incluso la
sociedad civil transnacional ha tenido éxito
s6lo en ocasiones especificas en el enfren-
tamiento de las companias con sus respon-
sabilidades para con la naturaleza y para
con la aplastante mayoria de los ciudada-
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nos del mundo. Si el mensaje holistico es si-
nénimo de «sostenibilidad« y el imperialista
de «globalizacién econdmica», entonces, de-
berfamos suponer que, independientemente
de Ia sinergia que ocurra a un micronivel, el
abismo entre los dos continuard agrandin-
dose. Pero ésa es precisamente la grandeza
de un simbolo: puede albergar verdades
distintas dentro de una tinica forma visual.

(Traduccion: Carmen Gdalvez)
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